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Hagamos Algo, Hablemos de las Cosas 
Legales Primero, ¿De Acuerdo?
La información en este boletín informativo no debe 
considerarse asesoramiento legal o una “guía” para 
crear su propia promoción. Como un Distribuidor 
Independiente, siempre debe consultar a un 
funcionario del gobierno o un abogado que esté 
familiarizado con las leyes locales en el estado, 
provincia o país en el que reside.

El Conocimiento Es Poder: Xyngular 
Contra el Gobierno
Cuando decida si desea o no crear su propia 
promoción, aquí hay algunas pautas básicas para 
ayudarle a determinar si su promoción cumple con 
las normas de Xyngular. También es muy importante 
saber si su promoción se considere ilegal según las 
leyes estatales o provinciales.

Las Normas y Procedimientos 
de Xyngular
Nuestro corporativo Xyngular no puede aprobar 
promociones individuales. De acuerdo con las 
normas de Xyngular, los siguientes criterios se 
aplicarán a todos los Distribuidores Independientes 
de Xyngular para garantizar una igualdad 
de condiciones:

Ejemplo de venta debajo del precio al por mayor: 
“Compre un Sistema Ultimate y reciba una botella de 
Xyng a mitad de precio.

Ejemplo de NO vender por debajo del precio al por 
mayor: “Compre un Sistema Ultimate y reciba una 
botella GRATIUITA de Xyng.”

Ejemplo de venta por debajo del precio al por 
mayor: “Inscríbase en un Sistema Ultimate hoy
 y obtenga $150 de descuento en su sistema.”

Especi�cación del Distribuidor 
Independiente: Es importante a�rmar de 
manera clara y visible que la promoción esté 
a cargo de un Distribuidor Independiente y 
no del corporativo Xyngular.

Responsabilidad del Distribuidor: Cada 
Distribuidor es responsable de cumplir con 
los términos y obligaciones de la promoción.

Publicidad por Debajo del Precio al por 
Mayor: No están permitidas las 
promociones que anuncian que puede 
comprar un producto por menos del precio 
al por mayor.

Now that we established that we are in this together, 
A medida que encuentre nuevas formas de mejorar 
su negocio, no es raro comenzar motivando a su 
equipo para hacer crecer su negocio aún más. Si bien 
hay varias formas de hacerlo, a algunos líderes les 
gusta agregar un pequeño incentivo para su equipo, 
como crear sus propias promociones o concursos 
dentro de su equipo. No se deben confundir con las 
promociones que nuestro corporativo Xyngular 
ofrece de vez en cuando, estas promociones son 
promociones patrocinadas por distribuidores y son 
completamente independientes de las promociones 
patrocinadas por empresas. Hay diferentes tipos de 
promociones patrocinadas por distribuidores y es 
importante saber qué hacer y cómo funciona una 
promoción, no solo desde la perspectiva de Normas y 
Procedimientos de Xyngular sino más importante, 
desde una perspectiva legal.

¿Sabía que, según las reglas y pautas de una promo-
ción, algunos pueden ser ilegales e incluso consider-
arse una lotería ilegal? Incluso las promociones que 
ofrecen un premio o un pago monetario sobre una 
cierta cantidad pueden tener una obligación tribu-
taria y tener repercusiones si no se informan adecua-
damente al IRS u otras agencias del gobierno. Si bien 
cada estado, provincia y país tienen reglas y leyes 
diferentes de lo que es legal o ilegal, hay algunas 
cosas que debe saber antes de crear su 
propia promoción.
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Lo Que Debe Saber Sobre la Creación 
de su Propia Promoción
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2.

3.

Ejemplo de NO vender por debajo del precio al por 
mayor: “Inscríbase con un Sistema Ultimate y reciba 
un reembolso por su cuota de inscripción.”



Leyes del Gobierno
Como fue mencionado anteriormente, es la 
responsabilidad del Distribuidor Independiente 
consultar con un funcionario del gobierno local o 
abogado para asegurar que su promoción es legal de 
acuerdo con las leyes locales. Xyngular corporativo 
no puede asesorar sobre estas leyes ni aprobar 
promociones individuales. Los siguientes son 
algunos conceptos básicos de lo que es una
lotería ilegal:

Ejemplo de venta debajo del precio al por mayor: 
“Compre un Sistema Ultimate y reciba una botella de 
Xyng a mitad de precio.

Ejemplo de NO vender por debajo del precio al por 
mayor: “Compre un Sistema Ultimate y reciba una 
botella GRATIUITA de Xyng.”

Ejemplo de venta por debajo del precio al por 
mayor: “Inscríbase en un Sistema Ultimate hoy
 y obtenga $150 de descuento en su sistema.”

Los concursos o promociones no deben ser 
“pozos de efectivo” o estar basados 
únicamente en un gran premio monetario.

Los concursos o promociones no deben 
requerir que el participante compre o pague 
dinero para participar en el concurso.

La promoción o concurso no pueden tener 
un ganador que se base al azar.
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Ejemplo de NO vender por debajo del precio al por 
mayor: “Inscríbase con un Sistema Ultimate y reciba 
un reembolso por su cuota de inscripción.”


